
Professionnel de la vente (h/f)
Responsable du service extérieur pour la Suisse romande pour les marques ISA bodywear, 
Olymp et Marvelis 

Charge de travail: 100 % 
Début du travail: 01.06.2024 ou à convenir 

Vous trouverez plus d’informations sur ISA: www.isabodywear.ch

QUI SOMMES-NOUS?

ISA bodywear compte parmi les principales marques de bodywear en Suisse. Nous sommes une équipe très 
motivée et compétente composée de 220 collaboratrices et collaborateurs. Depuis plus 175 ans et depuis 7 gé-
nérations, nous enthousiasmons nos clients avec des produits de haute qualité et fabriqués en Suisse/Europe. 
En plus de nos propres marques, notre agence distribue depuis plus de 20 ans les marques de chemises Olymp 
et Marvelis en Suisse et au Liechtenstein.

En tant qu’entreprise familiale pensant à long terme, nous attachons une grande importance à la qualité, à l’inno-
vation et à la durabilité (vidéo d’entreprise): https://vimeo.com/manage/videos/836079986). Afin d’atteindre nos 
objectifs de croissance ambitieux, nous cherchons à renforcer notre équipe de vente en Suisse romande.

QUI CHERCHONS-NOUS?

Pour la direction du service externe en Suisse romande, nous recherchons un(e) collaborateur(trice) du service 
externe avec le bon état d’esprit: vous aimez aborder les clients de manière proactive et développer des par-
tenariats durables. Votre force réside dans la présentation, le conseil, l’entretien de contacts, la persuasion et la 
vente. Vous êtes à l’aise avec les chiffres clés habituels de la branche et aidez nos clients à composer et à  
entretenir des assortiments optimaux.

QUELLES SONT VOS TÂCHES?

En tant que responsable du service extérieur pour la Suisse romande, votre priorité absolue est de dévelop-
per et d’entretenir les relations avec la clientèle existante en Suisse romande et d’enthousiasmer de nouveaux 
clients pour les marques ISA bodywear, Olymp et Marvelis. Un accent particulier est mis sur la présentation et la 
vente de la collection saisonnière dans nos showrooms à Zurich. Vous êtes responsable au niveau opérationnel 
du potentiel de chiffre d’affaires dans votre territoire de vente et parvenez à exploiter pleinement le potentiel de 
vos clients grâce à une analyse ciblée du marché et des chiffres ainsi qu’à vos propres observations.

Lieu de travail: Toute la Suisse 



Grâce à vos compétences professionnelles et à votre capacité à nouer rapidement des relations, vous êtes 
proche de nos clients et les enthousiasmez chaque jour avec nos produits. En plus de la vente active, vous êtes 
responsable de la gestion d’une équipe d’environ 7 à 10 collaborateurs et collaboratrices dans le domaine du 
merchandising et du soutien à la vente.

QU’AVONS-NOUS À OFFRIR?

Notre culture familiale, associée à une structure organisationnelle très plate et à une grande motivation, crée un 
environnement de travail unique. Nous accordons une grande importance au travail d’équipe, nous nous encoura-
geons et nous nous stimulons mutuellement. Nous nous distinguons par des voies décisionnelles courtes et rapides 
ainsi que par le courage de sortir des sentiers battus.

En tant que responsable du service extérieur pour la Suisse romande, vous êtes impliqué(e) dans divers processus 
de décision et projets (en particulier le développement de produits), en plus de votre activité de vente pure, et vous 
assumez de nombreuses responsabilités - vous rapportez directement au Co-CEO Ventes & Marketing.

Vous êtes responsable, sur le plan stratégique et opérationnel, du potentiel de vente de votre région. Nous offrons un 
environnement de travail moderne et des rabais attrayants pour les collaborateurs ainsi que des primes de réussite.

CE QUE VOUS APPORTEZ:

Expérience confirmée dans le service extérieur de vente:

Au moins 3 ans d’expérience dans le secteur du textile/de la mode

Expérience de direction - Vous savez comment motiver votre équipe et l’encourager à donner le meilleur 
d’elle-même dans la vente

Très grande disposition à voyager: toute la Suisse (en déplacement 4-5 jours par semaine)

Un haut degré de responsabilité personnelle, un travail structuré et autonome avec nos outils de travail 
modernes

Grande force de persuasion et d’enthousiasme ainsi que très bonnes capacités de communication 

Formation continue en gestion d’entreprise ou spécifique à la branche souhaitée

Utilisation des chiffres clés habituels dans le commerce de détail

Vous habitez en Suisse romande (idéalement dans la région de Vevey/ Lausanne/ Fribourg)

et êtes parfaitement familiarisé(e) avec les us et coutumes de la Suisse romande

Votre langue maternelle est le français, une bonne connaissance de l’allemand est impérative! 

Permis de conduire de catégorie B en cours de validité -

Nous mettons à votre disposition un véhicule de fonction (usage privé inclus)

NOUS AVONS ÉVEILLÉ VOTRE INTÉRÊT?

Dans ce cas, nous nous réjouissons de recevoir votre candidature électronique! 
Veuillez envoyer le dossier de candidature complet à: Mme Sonja Bossi, jobs@isabodywear.ch  
Dans ce cas, nous nous réjouissons de recevoir votre candidature électronique! 
Une procédure de candidature en plusieurs étapes est organisée pour ce poste:

Vous trouverez plus d’informations sur ISA: www.isabodywear.ch

Déclaration de confiden-
tialitépour la procédure 

de candidature

ISA Sallmann AG  
Weinfelderstrasse 15 
8580 Amriswil 
Téléphone +41 (0)71 414 24 15

Déclaration de confidentialité  
pour la procédure de candidature: 
https://www.isabodywear.ch 
/fr/entreprise/offres/

1.	 Teams Call - 10 minutes

(fin janvier 2024 - début février 2024)

2. Premier entretien d’embauche à Amriswil, études de cas incluses

(mi-février 2024 - fin février 2024)

3. Deuxième entretien d’embauche Amriswil 

(fin février 2024 - début mars 2024)


